
2026年12月に開催予定の

書類審査が免除

修了証

特典のご案内

起業に興味がある方

自分のアイデアをカタチにしたい方

この夏、新しいことに挑戦したい方

みんなでアイ
デアを

整理したり

ディスカ
ッションし

たり

交流会で新しい仲間と
出会おう！

■対象者　  神奈川県在住または在学の中学生・高校生・専門学校生・大学生・大学院生

■開催場所　Kawasaki-NEDO Innovation Center（K-NIC）（JR川崎駅西口からペデストリアンデッキで直結）

■参加費　  無料

■定員　      各回30名前後 ※先着順

※定員に達し次第、申し込みを締め切る場合があります。

■申込方法　左上にあるQRからお申込みください。

本講座をすべて受講した方全員に

を授与いたします！

かながわ学生ビジネスアイデアコンテストの

エントリーの際に修了証を提示いただくと、

されます。

. . .

※キクスタ公式LINEより申し込み

■講座日程　2026年8月23日(日)　8月30日(日)　9月6日(日)　9月13日(日)　9月20日(日)　9月27日(日）
                           計６回  ※スポット参加OK！気になる講座だけ受講することもできます。

■申込期間　2026年7月21日（火）～ 各回の参加申込は開催日の前日まで

応募概要

参 加 者
募 集 中

【３０名前後】
※先着順

起業に関心がある学生を対象にした、ゼロから自分だけのビジネスプランをつくりあげ
ることを目的とするプログラムです。課題の発見や提供価値の構想、ビジネスの構造や
マネタイズの仕組みに加え、起業家のマインドから魅力的なプレゼンテーションの作り
方まで、「自分が解決したいこと」を起点に、起業に必要な知識とノウハウを短期間で
学びます。

こんな学生におすすめ！



ビジネスアイデアの整理 — ビジネスモデルキャンバス

大場 晋介 氏

株式会社ツクリエ  
インキュベーションマネージャー

講 師

 

起業家の裾野の拡大を⽬指し、若年層の起起業家の裾野の拡大を⽬指し、若年層の起業家の創出に向けた機運を醸成するため業家の創出に向けた機運を醸成するために、神奈川県が行っている次世代起業家創に、神奈川県が行っている次世代起業家創出事業のこと。出事業のこと。「キクスタ」は、「キクスタ」は、若年層の若年層の未来への「KICKSTART」を応援する意味未来への「KICKSTART」を応援する意味を込めた愛称です。を込めた愛称です。

起業家の裾野の拡大を⽬指し、若年層の起業家の創出に向けた機運を醸成するために、神奈川県が行っている次世代起業家創出事業のこと。「キクスタ」は、若年層の未来への「KICKSTART」を応援する意味を込めた愛称です。

＃キクスタ＃キクスタ＃キクスタ とはとはとは

Webサイト

Instagram

次世代起業家創出事業「キクスタ」
主催：神奈川県　　　運営：株式会社ツクリエ

 

 

 

 

 講座の総仕上げとして、ビジネスプランを発表。質疑応答を通じてブラッシュアップポイント

を明確化し、他参加者の発表を聴講することで互いの学びを深めます。実践的プレゼン⼒とフ

ィードバック受容⼒を体得するクロージングセッションです。

 

起業家という⽣き方は、起業するかどうかに関わらず、人⽣と社会を豊かにします。身近な「不」を⾒

つけ、その解決に向けて主体的に⾏動する姿勢そのものが、起業家の⽣き方につながるからです。本講

座では、社会で活躍する起業家がどのようにしてその⼀歩を踏み出したのか、起業するにあたり⼤切な

ことはなにかを知ることができます。キクスタOBでもある講師が、⾃身の実体験を交えながら、そのヒ
ントをお伝えします。

ビジネスモデルキャンバスは、事業の仕組みを“⾒える化”するフレームワークです。顧客セグメン
ト、提供価値、チャネル、顧客関係、収益の流れ、コスト構造、主要活動、主要リソース、主要パ

ートナーの９ブロックを使い、Day2で⽣まれたアイデアを演習形式 で事業構造に落とし込むこと
で、⾃分のビジネスプランの⾻格を具体化します。

 

思いついたアイデアを、実現可能で魅⼒的な「ビジネスアイデア」へと進化させるワークショップ

です。社会課題をテーマに、⾃分が解決したいことを付箋に書き出し、参加者同⼠でグループワー

クを⾏います。意⾒を出し合いながらアイデアを磨き上げ、実現可能性や市場性といったビジネス

の視点についても学びます。「思いつき」で終わらせず、社会に価値を⽣み出すビジネスアイデア

へと育てるための考え方を、実践を通して身につけていきましょう。

 

対象となる顧客像を具体的にペルソナ化し、その人物が抱える課題やニーズを深掘りした後、対

応する解決策を設計します。チームで仮説を検証・改善するグループワークを通じて、仮説検証

の意義ややり方を学び、市場に必要とされる魅⼒的なビジネスプランへと磨き上げます。

起業アイデアのピッチに必要な、「相⼿の関心をつかみ、共感と期待を引き出す構成」の作り方を学び

ます。あわせて、事業の魅⼒や仮説 を"わかりやすく"伝えるためのスライド設計やストーリー展開のコ
ツも解説。質疑応答や資料の言い回しにおける説得⼒の高め方にも触れながら、「ビジネストーンを持

った、中身のあるアイデアピッチ」を⽬指す実践スキルを身につけます。

9月13日（日）13:00～17:00 ※終了後⾃由交流時間あり

9月20日（日）13:00～16:00 ※終了後⾃由交流時間あり

8月30日（日）13:00～16:00 ※終了後⾃由交流時間あり

9月6日（日）13:00～16:00 ※終了後⾃由交流時間あり

8月23日（日）15:00～17:00 ※終了後⾃由交流時間あり

 

株式会社たびふぁん
代表

中村 祥之 氏

佐藤 泰予 氏

 

株式会社ツクリエ
コミュニティマネージャー

株式会社ツクリエ
インキュベーションマネージャー

講 師

9月27日（日）13:00～15:00 ※終了後⾃由交流時間あり

Day1

Day4

Day5

Day6

Day3

Day2

ビジネスアイデア発表会

ビジネスアイデアのつくり方 － “原体験”から課題を⾒つける

キックオフ－起業家に学ぶ、起業のリアルとファーストステップ

伝わるプレゼンテーションのノウハウ

ペルソナづくりと課題の深堀り

西岡 貴史 氏

講 師

講 師

松本 典子 氏

TEPEコンサルティング株式会社
代表取締役

講 師

講 座 概 要

詳しくはこちら

※画像はすべてイメージです。　※プログラム内容は予告なく変更となる場合がございます。

松本 典子 氏

TEPEコンサルティング株式会社
代表取締役

講 師


